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TREFFATAAN!
SE KANNATTAA!

100 sivua hankintalain
yksityiskohtia?
• Avoimuus
• Syrjimättömyys
• Tasapuolisuus
• ESPD



MARKKINAVUOROPUHELU

• Luottamusviestintää
• Sallittua & Kannustettua & Hyödyllistä
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VUOROPUHELUN TARKOITUS & PERUSTA
• Kohdata, oppia, jakaa tietoa
• Hankintalain esityöt hallituksen esityksessä (65 §)

• Markkinakartoitus on osa hankinnan suunnittelua = ei osa juridista
hankintamenettelyä.

• Markkinakartoituksen tarkoituksena on lisätä hankintayksikön
markkinatuntemusta ja saada tarkempi käsitys siitä, miten hankinnan
kohde kannattaisi tarjouspyynnössä määritellä.

• Markkinakartoitus ei siten ole yksipuolista:
• Yritykset voivat kertoa omista tuotteistaan
• hankintayksikkö voi antaa tietoa toimittajille hankintaa koskevista

suunnitelmistaan ja vaatimuksistaan.

• Hankintayksilöllä velvollisuus huolehtia siitä, että
hankintamenettelyssä toteutuu avoimuuden ja tasapuolisen ja
syrjimättömän kohtelun periaatteet. Käytännössä:

• Vuoropuhelun materiaali on alustavaa. Hankintamenettely alkaa
myöhemmin. Silloin sitova materiaali.

• Tietoa hankitaan useilta ja kiinnostuksella.31.1.2019



NELJÄ TÄRKEINTÄ VIESTIÄNI

1. Hankinnat tehdään ihmisiä varten!

2. Muista, että hankintojen päämääränä on
tuloksekas sopimuskausi, ei prosessi tai paperi.

3. Uskalla olla aktiivinen valmisteluvaiheessa.

4. Hankinnat ovat enemmän viestintää ja
kanssakäymistä kuin juridiikkaa.
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Pienhankinnat



HANKINTALAIN HYVÄT TAVOITTEET
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1. Onko ok olla kertomatta Karhukoplalle
tulevasta hankinnasta ns.

pienhankinnoissa

2. Onko ok pyytää tarjouksia vain
paikallisilta?

Vastaan: On ok, kunhan varoja käytetään
viisaasti ja korruptoitumatta.



P&K yrittäjät ja hankinnat

• Pienyrittäjälle pienhankinta on iso!
• ”Meidän yrityksessä saletisti kilpailutetaan 30.000 euron hankinta”

• Kunnan mittakaava on monesti iso, eikä aina ole järkevää
taloudenpitoa, eikä laadun taetta valita monen kumppanin
mallia. Tapauskohtainen järki.

• Yrityksen tehtävä on tuottaa lisäarvoa asiakkaalle.

• Kunnan elinvoima on riippuvainen sen yritysten menestyksestä
ja työllistävyydestä.
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P&K yrittäjät ja hankinnat

• Kilpailuttaja: viestitä hankinnasta rohkeasti paikallisia.
• Mene vastaan: ”Myy itsesi” ja tarpeesi paikallisille. Järjestä

kohtaamisia.
• Tee kädenojennuksia kelpoisuusehdoissa mutta älä tingi

tarpeistasi. => Toiminnaksi muuttuvat sopimusehdot
sertifikaattien sijaan. (keittäjä&siivoaja)

• Palvele tarjoajia; auta tekemään hyviä tarjouksia.
• Kannusta ja auta menestykseen naapureissa ja etäämmällä
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YMPÄRISTÖKRITEERIT
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YMPÄRISTÖKRITEERIT

• Megatrendi!
• => Bisnesmahdollisuus! Ja uhka. (Autopesula)
• Uusia odotuksia ja uutta tarjontaa koko ajan enemmän. (elinkaarienergia)

• Sinällään yksi huomioitava asia muiden joukossa.
• Osaamislaji

• Yksi lisä ja yksi asia muiden valmistelussa huomioitavien joukossa
• Vaatimus saattaa rajata juuri P&K yrityksiä, jos vaatimus

• Edellyttää sertifiointeja, kun voi olla toiminnallinen sopimusvaatimus
• Edellyttää aiempia näyttöjä (näyttövaatimuksilla on tapana kasvaa ja

näissä isot menestyvät)
• Miten tuloksia?

• Sopimuksellinen sitova todellisen toiminnan vaatimus. (poikamainenpotku)
• Ekotehokkuus
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OLEMASSA OLEVAT JA VAPAAT SÄÄNNÖT
Sen seits…kahdeksan kynnysarvoa => erilaisia tarjouspyyntöjä
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Treffatkaa!

Jutelkaa niistä asioista,
mitkä ovat juuri siinä
hankinnassa tärkeitä.

Hyödyntäkää sääntöjen
vapaa tila.



Esa Mutanen
p. 050 493 3523
esa@seesamaukene.fi

https://seesamaukene.fi


