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Hankintalaissa saadellaan kilpailuttamismenettelyista ja
toimintavelvoitteista, joita julkisten viranomaisten ja muiden lain
soveltamisalaan kuuluvien hankintayksikdiden on hankinnoissaan
noudatettava.

Toimintavelvoitteiden taustalla ovat Euroopan yhteison
perustamissopimuksen mukaiset syrjimattomyyden, yhdenvertaisuuden,
avoimuuden ja suhteellisuuden periaatteet

Laki astui voimaan 1.1.2017




Hankintalain tavoitteena on tehostaa julkisten varojen kayttoa,
edistaa laadukkaiden hankintojen tekemista seka turvata

yritysten ja muiden yhteisojen tasapuolisia mahdollisuuksia

tarjota tavaroita, palveluita ja rakennusurakointia julkisten
hankintojen kilpailutuksessa




IImoitusvelvollisuus kansallisesti www.hankintailmoitukset.fi

Tavarat ja palvelut 60 000 €

lImoitusvelvollisuus Euroopan laajuisesti www.hankintailmoitukset.fi ->
TED-ilmoitusjarjestelma

Tavarat ja palvelut 221 000 €

« Tavara - ja palveluhankinnat joiden sopimuksen arvo on alle 60 000 € ja
urakat joiden sopimuksen arvo on alle 150 000 €.

« Hankintalain kansallisen kynnysarvon alittavat hankinnat voidaan
kilpailuttaa hankintayksikén omien hankintaohjeiden mukaisesti.



http://www.hankintailmoitukset.fi/
http://www.hankintailmoitukset.fi/

Hankintalaki kattaa vain osan koko hankintaprosessista.
Hankintalain velvoitteet ovat menettelytapasaannoksia,
eli ne koskevat itse kilpailuttamisprosessia.

Hankintalaki ei ota kantaa hankinnan sisaltoon tai
sopimusehtoihin.

Hankinnan kokonaisvaltainen suunnittelu ja ostamisen
osaaminen ovat ensiarvoisen tarkeita hyvan lopputuloksen
saavuttamiseksi.




Julkisessa hankinnassa hyvan tarjouspyynnon laatiminen edellyttaa
markkinoiden tuntemista.

Tuntemalla markkinoiden tarjontaa hankintayksikko voi selkeammin
maaritella hankinnan kohteen valintaperusteet, vertailuperusteet
ja sopimusehdot.




28§
Lain tavoitteet

Lain tavoitteena on tehostaa julkisten varojen kayttoa, edistaa laadukkaiden,
innovatiivisten ja kestavien hankintojen tekemista seka turvata yritysten ja muiden
vhteisojen tasapuoliset mahdollisuudet tarjota tavaroita, palveluja ja
rakennusurakoita julkisten hankintojen tarjouskilpailuissa.

Hankintayksikdiden on pyrittava jarjestamaan hankintatoimintansa siten, etta
hankintoja voidaan toteuttaa mahdollisimman taloudellisesti, laadukkaasti ja
suunnitelmallisesti olemassa olevat kilpailuolosuhteet hyvaksi kayttaen ja
ymparisto- ja sosiaaliset nakokohdat huomioon ottaen. Hankintatoimintaan
liittyvien hallinnollisten tehtavien vahentamiseksi hankintayksikot voivat kayttaa
puitejérjestely:j'é seka tehda yhteishankintoja tai hyodyntaa muita
vhteistyomahdollisuuksia julkisten hankintojen tarjouskilpailuissa.

Hankinnat on toteutettava tarkoituksenmukaisina kokonaisuuksina. Hankinnat on
pyrittava jarjestamaan siten, etta pienet ja keskisuuret yritykset ja muut yhteisot
paasevat tasapuolisesti muiden tarjoajien kanssa osallistumaan tarjouskilpailuihin.
Tassa laissa tarkoitetut kansalliset kynnysarvot alittavissa hankinnoissa on pyrittava
huomioimaan hankinnan kokoon ja laajuuteen nahden riittava avoimuus ja
syrjimattomyys.
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Hankinnat tehdaan ihmisia ja tulevaisuutta varten!

2. Muista, ettd hankintojen paamaarana on toimiva sopimuskausi,
el prosessi tai paperi.

3. Uskalla olla aktiivinen valmisteluvaiheessa.

4. Hankinnat ovat enemman viestintaa ja kanssakaymista kuin
juridiikkaa.

5. Tuo itsesi esille, kerro hankintayksikdlle mita sina teet ja kuinka
hyva sina olet

6. Markkinointi on luvallista ja toivottavaa




Hankinta tehdaan niilla perusteilla jotka on kirjattu tarjouspyyntéon ja
sen liitteisiin.
Tarjoajan tulee tarjousta tehdessaan tietda mihin on sitoutumassa

joten myds sopimusluonnos tai hankinnan paaasialliset kaupalliset
ehdot tulee ilmeta hankinnan asiakirjoista jo tarjouspyyntovaiheessa.

Oikea aika vaikuttaa hankinnan maarityksiin ja paatésperusteisiin on
ennen tarjouspyynnon hyvaksyntaa ja hankintailmoituksen julkaisua.




Monta tapaa toteuttaa. Ei yhta oikeaa tapaa
1 Keskustele
U Tiedota
4 Kerro

] Kuuntele

Tietopyynt0, tiedotustilaisuus, tiedonhaku, hankintakalenteri
ym..

Muista: Avoimuus, syrjimattomyys, tasapuolisuus




Kaikissa hankinnan eri vaiheissa oikeanlainen ja oikean aikainen
viestinta on ensiarvoisen tarkeaa

Sahkoinen viestinta ja tiedottaminen (kunnan www-sivut)
Hankintastrategia
Hankintojen vuosikello
Kilpailutuskalenteri
Markkinavuoropuhelukutsut
Tarjouspyynnot ja paatokset
Suunnitelma yrittajayhteistyosta (vuosittaiset
vhteistyotapaamiset)




eKohdata, oppia, jakaa tietoa

eHankintalain esity6t hallituksen esityksessa (65 §) Markkinakartoitus

on osa hankinnan suunnittelua = ei osa juridista hankintamenettelya.

e Markkinakartoituksen tarkoituksena on lisata
hankintayksikbnmarkkinatuntemusta ja saada tarkempi kasitys siita,
miten hankinnankohde kannattaisi tarjouspyynnossa maaritella.

eMarkkinakartoitus ei siten ole yksipuolista. Yritykset voivat kertoa
omista tuotteistaan

ehankintayksikko voi antaa tietoa toimittajille hankintaa koskevista
suunnitelmistaan ja vaatimuksistaan.

eHankintayksil6lla on velvollisuus huolehtia siita, etta
" hankintamenettelyssa toteutuu avoimuuden ja tasapuolisen ja
syrjimattoman kohtelun periaatteet.




o Kestavan kehityksen huomioiminen

o Sosiaaliset nakokohdat
o Innovatiiviset toteutusvaihtoehdot

Uskalla ajatella toisin, mittaa tuloksia, ala pelkaa
kilpailutusprosessia.

Suunnittele yhdessa kayttadjien ja tuottajien kanssa,
" miten paastaan parhaaseen mahdolliseen
lopputulokseen




Kun tulevista hankinnoista viestitaan
ennakkoon :

Yritykset pystyvat valmistautumaan ja vastaamaan hankkijan tarpeisiin.

Yritykset pystyvat suuntaamaan omia tulevaisuuden investointeja
esimerkiksi tavoitteet tayttavaan kalustoon

Yrityksilla on aikaa muodostaa kumppanuuksia palvelun tai tuotteen
tarjoamiseksi.

Pohjustaa hyvien sopimuskumppaneiden l6ytamista.

. Mahdollistaa hankintojen yhteensovittamisen muiden

hankintayksikdiden kanssa.




Hankintalain tavoitteina

* Hankintojen laadun parantaminen, hankkijoiden markkinatietoisuuden
lisaaminen markkinakartoitusten ja vuoropuheluiden kautta.

* YmparistO- ja sosiaalisten nakokohtien huomioimisen tehostaminen.
Uuden lain myota ymparistonakokohdat laajemmin otettavissa
huomioon.

* Esim. hankintayksikko voi vaatia tiettyja ymparistomerkkeja, naytoksi, etta vaaditut

ymparistoasiat tayttyvat. Nailla vaatimuksilla tulee kuitenkin olla liitynta
hankinnan kohteeseen.




Pk-yritysten osallistumismahdollisuuksien parantaminen. EU-kynnysarvon
ylittavissa hankinnoissa on velvollisuus jakaa hankinta osiin. Mikali tama ei
sovellu hankintaan tulee se hankinnan asiakirjoissa perustella.

Innovaatioiden edistaminen. Hankinnan suunnittelu vaiheessa voidaan
vuoropuhelussa yritysten kanssa |0ytaa uusia ratkaisumalleja ja ndin saada
aikaiseksi innovaatioita, joilla tuetaan paikallaista yrittajyytta.

Sosiaaliset nakokohdat hankinnoissa. Hankinnoilla voidaan tyollistaa,
voidaan asettaa sosiaaliset tavoitteet toimitus ja tuotantoketjulle.
Rakennusten suunnittelussa voidaan kiinnittaa erityista huomiota kaikkien
kulkureittien esteettomyydelle. Verkkosivuja suunniteltaessa voidaan
kiinnittaa huomiota saavutettavuustasoon ym.




« Suoraan ei voida esim. kokonaistaloudellisen edullisuuden
vertailussa huomioida yritysten sijoittumisen verovaikutuksia,

mutta voidaan vaatia esim. tyottbmien tyonhakijoiden

tyollistamista.

Parhaiten aluetaloutta edistavia asioita voidaan painottaa niissa
hankinnoissa jotka jdavat hankintalain soveltamisen ulkopuolelle,
eli ns. pienhankinnoissa, joiden saantely on huomattavasti
kevyempaa.




Julkiset hankinnat ovat merkittava osa
elinkeinoelamaa

Julkinen sektori hankkii tavaroita ja palveluja vuosittain noin
35 miljardilla eurolla.

Maara on noin 17 prosenttia bruttokansantuotteesta.

Julkisen sektorin merkitys markkinavaikuttajana on
huomattava

Julkisella sektorilla on seka mahdollisuus etta velvollisuus
kayttaa tata valtavaa ostovoimaansa viisaasti
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