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LUOTTAMUSTA TREFFAAMALLA JA
YHTEISTYOLLA

« Kaupankaynti on luottamusperusteista, vaikka hankintalaki el
sita tunnusta.

e Luottamuksen kaava

e OPETUS: Kaikki asiallinen yhteistyo lisaa luottamusta =>
Markkinavuoropuhelut ovat mainio luottamusta lisaava valine.



NELJA HANKINTATEESIANI

. Hankinnat tehdaan ithmisia varten!

. Hankintojen paamaarana on tuloksekas

sopimuskausi (el prosessi tai paperi).

. Tulos tehdaan aktiivisessa valmistelussa.

. Hankinnat ovat enemman viestintaa Ja

kanssakaymista kuin juridiikkaa.




MARKKINAVUOROPUHELUN
TARKOITUS & PERUSTA

o Luottamusviestintaa KOKEMUS:
o Sallittua & Kannustettua & Kyseleva mieli

« Kohdata, oppia, jakaa tieto markkinakartoituksessa
N ez lqe,  Kasvattaa luottamusta tarjoajissa.

» Markkinakartoitus on osa ha
hankintamenettelya.

« Markkinakartoituksen tarkoituksena on lisaeegnankintayksikon
markkinatuntemusta ja saada tarkempi kasitys siitd, miten hankinnan
kohde kannattaisi tarjouspyynnossa maaritella.

» Markkinakartoitus ei siten ole yksipuolista:

* Yritykset voivat kertoa omista tuotteistaan

 hankintayksikko voi antaa tietoa toimittajille hankintaa koskevista
suunnitelmistaan ja vaatimuksistaan.
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Pien(?)han Kinnat
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P&K yrittgjat ja hankinnat

 Pienyrittajalle pienhankinta on iso!
* "Meidan yrityksessa saletisti kilpailutetaan 30.000 euron hankinta”

e Kunnan mittakaava on monesti iso. Aina ei ole jarkevaa
taloudenpitoa, eika laadun taetta valita monen kumppanin
mallia. Tapauskohtainen jarki.

* Yrityksen tehtava on tuottaa lisdarvoa asiakkaalle.

e Kunnan elinvoima on riippuvainen sen yritysten menestyksesta
ja tyOllistavyydesta.
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HANKINTALAIN HYVAT TAVOITTEET

28
Lain tavoitteet

Lain tavoitteena on tehostaa julkisten varojen kayttoa, edistaa laadukkaiden, innovativisten ja

kestavien hankintojen tekemista seka turvata yritysten ja muiden yhteisojen tasapuoliset]

MEWG I SREloE tavaroita, palveluja ja rakennusurakoita julkisten hankintojen
tarjouskilpailuissa.

Hankintayksikoiden B jarjestamaan hankintatoimintansa siten, etta hankintoja voidaan

isesti olemassa olevat

Hat huomioon ottaen.

2. Onko ok pyytaa tarjouksia vain
paikallisilta?
Vastaan: On ok, kunhan varoja kaytetaan
viisaasti ja korruptoitumatta.

nkintayksikot voivat kayttaa
tyomahdollisuuksia julkisten

nahden rittava avoimuus ja syrjimattomyys.

4.11.2019
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P&K yrittgjat ja hankinnat
Kilpailuttaja:

e Viestita hankinnasta rohkeasti paikallisia.

* Mene vastaan: "Myy itsesi” ja tarpeesi paikallisille. Treffaa
niita!

 Tee kadenojennuksia kelpoisuusehdoissa mutta ala tingi
tarpeistasi. => Sertifikaattien sijaan toiminnaksi muuttuvat
sopimusehdot. (keittzjagsivoaja)

 Palvele tarjoajia; auta tekemaan hyvia tarjouksia.

o Jarjesta infotilaisuuksia.
e Kannusta ja auta menestykseen Eritain mainio idea, etta oli

1 mahdollisuus katsoa tallenne, kun

naapureissa ja etaammalla ei paassyt infotilaisuuteen
paikalle. Kiitoksial
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OLEMASSA OLEVAT JA VAPAAT SAANNOT

Kilpailuttaja:

( < Hyodyntakaa saantojen
| : vapaa tila.
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P&K yrittgjat ja hankinnat
Yrittaja:

e Tapaile rohkeasti viranhaltijoita.
« Hyva myyja on hyddyllinen asiakkaalle.
 Auta kilpailuttajaa ymmartamaan toimialaasi.

 Lupaa olla kaytettavissa. Sano, etta saat kysya mita
tahansa.

 Palvele kilpailuttajaa; auta tekemaan hyvia tarjouspyyntoja.

» Kerro mita yhteistarjouksen tekeminen merkitsee esim.
alkatauluissa (aiesopimus)

e Ole aktiivinen tarjoaja.
» Rakenna yhteistyokuviot ajoissa.
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