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Pohjois-Karjalan yrittajien
hankintaneuvontapalvelut 2021
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Hankintaneuvoja 2021 —projektin kuvaus

Tavoitteet: Pohjois-Karjalan alueen yritysten aktivointi, avustaminen
ja informointi julkisissa hankinnoissa
Kohderyhma: Pohjois-Karjalan alueen kaikkien toimialojen mikro- ja
pk-yritykset
 Sisaltaa: Kaytannonlaheista yritysten avustamista esimerkiksi...
...tarjousten loytamisessa
...sahkaoisten jarjestelmien kayttamisessa
...tarjousten jattamisessa
Lisaksi projektiin kuuluu erilaisten tilaisuuksien jarjestaminen
* Rahoitus: Projektin kokonaisbudjetti on g6000%€ ja sita ovat
rahoittaneet Business Joensuu Oy, PIKES Oy, KETI Oy, Pohjois-
Karjalan yrittajat ry ja Lieke Oy

Eli siis maksutonta matalan kynnyksen neuvontaa!
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Hankinnat yksityisella puolella vs. julkisella puolella

Hankinnat yksityisella puolella

1. Eikilpailuttamisvelvoitetta

2. Hankinnasta ei tarvitse julkaista yleista
ilmoitusta

3. Eitarvitse noudattaa erinaisia periaatteita
(esim. avoimuus, tasapuolisuus, _
objektiivisuus, syr{lmattomyys) -> voidaan
ostaa esim. kaverilta

4. Tarjouspyynnon lahettamisen jalkeen
sopimusehdot ovat muokattavissa niin
kauan kunnes sopimus allekirjoitettu

5. Ei muutoksenhaku- tai oikaisuoikeutta

6. Eitiukkoja maaraaikoja
Ostalja (=hankkija) lahestyy myyjia ja
kyselee tarjouksia itse
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Hankinnat julkisella puolella

1.

Kilpailuttamisvelvoite kasvaa hankinnan
koon kasvaessa (yleensa yli 5 ooo€
suuruiset hankinnat kilpailutettava
avoimesti)

Velvollisuus ilmoittaa hankinnasta yleisissa
kanavissa kasvaa hankinnan koon
kasvaessa

Hallinnon periaatteet lasna koko _
hankintaprosessin ajan -> ei voida suosia
esim. kaverin yritysta

TarLousp_yynnbnju_Ikaisemisenjél_keen ei
mahdollisuutta poiketa sen ehdoista

Muutoksenhaku- ja oikaisuoikeus
Maadraajoista ei poiketa

Ostaja julkaisee tar'ouspKynnénja myyjat
lahestyvat ostajaa tarjouksilla



Tarjouspyynto - Miten toimia?

1. Lue tarjouspyynto tarkasti ja kiinnita huomiota erityisesti paivamaariin
2. Kay huolellisesti lapi soveltuvuusvaatimukset, vahimmaisvaatimukset ja vertailuperusteet

3. Vastaa kaikkeen pyydettyyn ja vain pyydettyyn — hankintayksikkd maarittelee yhteiset
pelisaannot

= Keskeista on, etta osoitat tavaran, palvelun tai rakennusurakan olevan tarjouspyynnossa ja
hankinta-asiakirjoissa esitettyjen vaatimusten mukainen

= Huolehdi esimerkiksi, etta annettu tarjoushinta sisaltaa kaikki kustannukset, joiden on
edellytetty olevan mukana tarjoushinnassa

= Jos tulet valituksi, muista hoitaa asiakkaat hyvin ja antaa rakentavaa palautetta sopimuskauden
aikana
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Yhteystiedot

Pinja Konttinen
Yritysasiantuntija, julkiset kilpailutukset

0400378 777
pinja.konttinen@businessjoensuu.fi

Muut Business Joensuun palvelut Pohjois-Karjalan yrityksille:
www.businessjoensuu.fi
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Kiitos!
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