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Hilma -hankintailmoitukset

• Julkisten hankintojen sähköinen kanava
• Tärkein seurattava. Käy katsomassa se viikoittain, jos et ole hankkinut siihen 

vahtipalvelua. 
• Hankinnoissa kysymysaikaa on usein vain viikko, joten senkin vuoksi HILMA on käytävä 

katsomassa vaikkapa joka maanantai, joten ehdit huomioida 
 tarjouspyynnöt
 tiedotustilaisuudet
 ennakkoilmoitukset.

https://www.hankintailmoitukset.fi/fi/


Mitä muita kanavia seurantaan

- Alueelliset hankintakalenterit
- Julkisten hankintojen neuvontayksikkö, www.hankinnat.fi
- Yrittäjäjärjestön hankinta-asiamiespalvelu www.yrittajat.fi/hankintaneuvonta
- Tarjouspalvelu, https://tarjouspalvelu.fi
- Pienhankintapalvelu, www.pienhankintapalvelu.fi
- Hankinta-Sampo, www.hankintasampo.fi
- Markkinaoikeus, www.oikeus.fi/markkinaoikeus > ratkaisut > hankinta-asiat
- Keino-osaamiskeskus, https://www.hankintakeino.fi/fi

http://www.hankinnat.fi/
http://www.yrittajat.fi/hankintaneuvonta
https://tarjouspalvelu.fi/
https://pienhankintapalvelu.fi/notfound/Default/Index
https://www.hankintasampo.fi/sampo/
http://www.oikeus.fi/markkinaoikeus
https://www.hankintakeino.fi/fi


Luotettava kumppani

- yrittäjien on suositeltavaa liittyä myös Luotettavaksi Kumppaniksi
- ylläpidetään jatkuvasti ajan tasalla tilaajavastuulain edellyttämiä asioita
- yritys valtuuttaa Tilaajavastuun noutamaan puolestaan tilaajavastuulain vaatimat 

valtakirjat (tiedot eri rekistereistä) ja pitää tiedot aina ajan tasalla
- mukanaolo maksaa yrittäjille noin 125 €+alv / vuosi. Lisätietoa www.tilaajavastuu.fi

https://www.tilaajavastuu.fi/fi/


Hankinnan hinta

Jos valintaperusteena on halvin hinta, suoritetaan tarjousten hintavertailu, 
muita tekijöitä ei tällöin voida vertailussa huomioida. Tuotteiden vaatimukset 
ovat vähimmäisvaatimuksia.

Jos valintaperusteena on kokonaistaloudellisuus, vertaillaan hankinta 
ilmoitettujen kriteereiden mukaan, ja valitaan kokonaistaloudellisesti edullisin 
vaihtoehto. Valinta on pystyttävä perustelemaan

Erilaiset tilaaja-tuottaja-mallit > hankinnan koon vaihtelut
• oma toiminta
• in house – yhtiön tuotanto
• ulkoistaminen eli kilpailutettu yksityiselle toimijalle



Tarjoajaksi julkisiin hankintoihin

• Selvitä toimintaympäristöt, joihin tuotteitasi ja palveluitasi hankintaan (lait, ohjelmat, 
hankintastrategia ja -ohje jne)

• Seuraa HILMAsta tulevia tarjouspyyntöjä ja tiedotustilaisuuksia sekä katso millaiset tarjoukset 
ovat menneet läpi.

• Tee tarjouksesi ohjeiden mukaisesti ja ajoissa. Tarjouspyynnöstä poikkeavien sopimusehtojen 
esittäminen tarjouksessa on yksi yleisimmistä tarjouksen hylkäämiseen johtavista syistä.

• Tee palvelupaketteja, tuotteista
• Perusta nettisivut ja ylläpidä niitä. Yksinkertaisetkin sivut riittävät, kunhan tieto on ajan tasalla
• Mieti laatujärjestelmän, sertifioinnin ja auditoinnin mahdollisuuksia
• Huomioi vastuullisuus (sosiaalinen ja ekologinen) 
• Kontaktoidu ja tee yhteistyötä muiden yritysten kanssa (toiset tuottajat, jatkojalostajat, kuljetus, 

tietotekniikka, markkinointi). Selvittäkää mahdollisuus yhteistarjouksiin ryhmittymänä.
• Pyydä palautetta ja seuraa reklamaatioita, näistä saat uusia tuotekehityskohteita.
• Valmistele uutta hankintakierrosta jo edellisen toimitusjakson aikana.



Dynaaminen hankintajärjestelmä DPS (Dynamic Purchasing System)

• Hankintalakiin vuoden 2016 lopussa > käyttö lisääntynyt pikkuhiljaa 
• Sähköinen hankintamenettely
• Joustavampi toimintamalli kuin perinteinen puitejärjestely (rajattu aika jättää 

tarjouksia, sopimuskausi rajattu)
• Tarjouksia voi jättää milloin vain, kun täyttää soveltuvuusehdot
• Hankintayksikön on hyväksyttävä kaikki toimittajat järjestelmään

• Toimittajat tekevät osallistumishakemuksen (tilaajien yhdessä laatima)
• Esim. Monetra: sähköinen tuoteluettelo, palaute toimijoille tuotteista, 

mahdollinen tuotekehitysyhteistyö, jalostusasteen tarve, oivaraportti
 pyrkimyksenä saada toimittajat ymmärtämään, että esim. pienempikin erä 

riittää, ei sitoutumista suuriin määriin
 tarjoaa toimittajien ja tilaajien yhteistyölle loistavan kanavan



Innovatiivinen hankintakumppanuus –innovaatiokumppanuusmenettely

Esimerkkinä Polkka –Pohjois-Karjalan tukipalvelut Oy (6 kuntaa)
- Asetetaan tahtotila –lähialueella tuotettujan elintarvikkeiden käyttöä, joiden valmistukseen on käytetty 

maakunnan raaka-aineita ja tuote valmistetaan maakunnan alueella
- Toiminta

- Markkinavuoropuhelut
- Osallistumispyyntö tuotekehityskumppaniksi
- Neuvottelut - jatkoon valitut- kriteereiden perusteella
- Tuotekehitys ja väliarviointi
- Tuotteen testaus toimintaympäristössä
- Lopullinen tarjouspyyntö
- Valinta, hankintapäätös ja sopimus
- Tuote ruokalistalle > 

- Kokemukset: uusi, hyvä ja toimiva tapa tehdä hankintaa, vaatii asiantuntija-apua, aikaa sekä tahtoa.


